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Degussa – Siemens u Kini

Njema~ka in`enjerska organizacija Siemens dobila je narud`bu
tvrtke Degussa za izgradnju tvornice poliuretanskih pjena na lo-
kaciji Shanghai, Kina. Po~etkom 2003. godine zapo~et }e proiz-
vodnja aditiva za poliuretanske pjene. In`enjerska organizacija
Siemens zadu`ena je za izgradnju i nabavu. Obje spomenute
tvrtke ustanovile su tvrtku Goldschmidt, koja je zadu`ena za iz-
radu detaljnog in`enjeringa. Tvrtka Siemens ima 570 zaposlenih
s godi{njim prometom od oko 80 milijuna eura i ubraja se me|u
vode}e in`enjerske organizacije za procesnu industriju u Nje-
ma~koj. I. J.

Proizvodnja ravnog stakla u Rusiji

Francuska tvrtka Glaverbel prva je zapadna tvrtka koja se odlu~ila
na izgradnju tvornice za proizvodnju ravnog stakla u Rusiji. Tvor-
nica s kapacitetom od pribli`no 600 tona na dan izgradit }e se u
mjestu Klin u moskovskoj regiji. Moskva i St. Petersburg sredi{ta su
potro{nje stakla u gra|evinarstvu i automobilskoj industriji. Na
istoj }e se lokaciji izgraditi i jedinica za proizvodnju ogledala s ka-
pacitetom oko 5 milijuna m2 na godinu. Investicija za oba projek-
ta procjenjuje se na 130 milijuna eura i ve} je odobrena od ruske
vlade. Svr{etak izgradnje planira se za kraj 2004. godine. I. J.

Proizvodnja etil-acetata u Velikoj Britaniji

Tvrtka BP je u mjestu Hull, sjeveroisto~na Engleska, izgradila po-
strojenje za proizvodnju etil-acetata s kapacitetom 220 kt go-
di{nje. To je najve}a tvornica te vrste na svijetu. Pogon primje-
njuje Avada tehnologiju, koju je BP sam razvio za proizvodnju
etil-acetata izravno iz etilena i octene kiseline. I. J.

Metansulfonska kiselina u Njema~koj

Njema~ki kemijski div BASF gradi na svojoj mati~noj lokaciji
Ludwigshafen, SR Njema~ka, novo postrojenje za proizvodnju
metansulfonske kiseline. BASF smatra da }e ovom izgradnjom
mo}i podmiriti rastu}e potrebe za tim proizvodom. Metansul-
fonska kiselina upotrebljava se u industrijskim pogonima za plati-
ranje metalima. Zavr{etak izgradnje i po~etak proizvodnje tre-
bao bi se dogoditi tijekom 2003. godine. I. J.

Pliva: Prihod od pola milijarde dolara
u prvoj polovici godine

U prvih {est mjeseci ove godine Pliva je prvi put ostvarila prihod
od 520,4 milijuna dolara, {to je porast od 48,6 % u odnosu na
isto razdoblje u pro{loj godini. Operativna dobit ve}a je 12,4 %,
a neto dobit 13,8 %.

Uspje{nim rezultatima pridonijela je konsolidacija Plivinih tvrtki
u SAD-u, akvizicija Sidmaka i tvrtke Edigen u [panjolskoj.

Prodaja lijekova u Hrvatskoj iznosi 17 %.

U zapadnoj Europi (osobito u Njema~koj, [panjolskoj i Italiji)
prodaja lijekova na recept pove}ana je 44,3 %.

Amerika je postala najve}e Plivino tr`i{te na kojem ostvaruje
tre}inu prihoda od prodaje lijekova na recept. Prihodi od proda-
je u Sjevernoj Americi iznose 221,3 milijuna dolara, u srednjoj i
isto~noj Europi 208,3 milijuna dolara, a u zapadnoj Europi 83,5
milijuna dolara.

U prvoj polovici ove godine u Rusiji prihodi od prodaje lijekova
za tvrtku su manji za oko 2,8 milijuna dolara u odnosu na isto
pro{logodi{nje razdoblje, budu}i da se od osam Plivinih lijekova
koji se prodaju u Rusiji pet krivotvori.

Pliva je zainteresirana za zapadna i dalekoisto~na tr`i{ta (Kinu,
Japan i Australiju) u kojima bi kupila tvornice.

Tvrtka je napustila svu proizvodnju koja nije u podru~ju proiz-
vodnje lijekova. Preostala je samo Veterina ~iji je udio u prihodi-
ma oko pet posto. H. K.

Naftaplin: Sedmomjese~na proizvodnja

U prvih sedam mjeseci ove godine moslava~ka, slavonska i po-
dravska naftonosna polja ispunila su zadani plan proizvodnjom
od 422 286 tona nafte. U istom je vremenskom razdoblju proiz-
vedeno 198 305 tona kondenzata. U Egiptu je dobiveno 38 681
tona nafte.

Zna~ajniji preba~aj plana postignut je na poljima Stru`ec, [an-
drovac, Ivani}, Obod, Galovac-Pavljani, Je`evo, Ku~anci-Kapel-
na, Lepavina, Mihovljan, Okoli, Jagnjedovac, Lipovljani, Leti~ani,
Crnac, Bizovac i Bilogora.

Od po~etka godine do kraja srpnja proizvodnja plina bila je nez-
natno ve}a od planirane koli~ine. Proizvedeno je 1,059 milijardi
kubika umjesto planiranih 1,053 milijardi kubika.

Teku}ih naftnih plinova proizvedeno je u sedam mjeseci 46 531
tona, {to je 2 % vi{e, a primarnog benzina 18 073 tone, {to je
9 % manje.

Etana je proizvedeno 36 060 tona umjesto planiranih 38 780
tona. H. K.

Voda: Dobra prodaja

Zahvaljuju}i kvaliteti vode Hrvatska ima slobodan ulaz na zapad-
noeuropska, ameri~ka i druga tr`i{ta. Izvoz bilje`i ve}u stopu rasta
nego prodaja na doma}em tr`i{tu. U prvih {est mjeseci ove godi-
ne izvoz je rastao po stopi od 50 % u odnosu na isto pro{logo-
di{nje razdoblje. O~ekuje se pove}anje izvoza u zapadnu Europu
i Ameriku, a pregovara se i s nekoliko velikih lanaca. Za isporuku
tra`ene koli~ine vode nedostaju veliki instalirani kapaciteti.

U prvih sedam mjeseci ove godine izvorska i mineralna voda
sudjelovale su u prihodu i dobiti sa 68 %. H. K.

Na{icecement uspje{no posluje

U prvih {est mjeseci ove godine ukupni prihod Grupe Na{icece-
menta iznosio je 441 milijun kuna. Po instaliranim kapacitetima
ta tvornica cementa druga je u Hrvatskoj, a nakon rekonstrukcije
proizvodi oko milijun tona cementa. ^lanica Grupe Dilj Vinkov-

Industrijsko-gospodarski pregled, Kem. Ind. 52 (11) 557–559 (2003) 557



ci, koja je najve}i proizvo|a~ crijepa u Hrvatskoj, proizvodi oko
45 milijuna komada. Ostale tvornice Grupe posti`u optimalnu
iskori{tenost kapaciteta i uspjelo im je zauzeti zna~ajno mjesto
na doma}im i inozemnim tr`i{tima.

Na{icecement, jedan od najve}ih proizvo|a~a gra|evinskog ma-
terijala u Hrvatskoj pro{irio je svoje poslovanje kupovinom tvrtki
u Srbiji i BiH.

Grupa svoje proizvode prodaje na hrvatskom i inozemnom
tr`i{tu. Dilj plasira 70 posto proizvodnje crijepa na tr`i{te BiH, a
Slavonija IGM, tako|er ~lanica Grupe, oko 30 posto proizvodnje
opeka. H. K.

Okoli: Osiguranje prirodnog plina
u ogrjevnoj sezoni

Za osiguranje stabilne opskrbe prirodnim plinom podzemno
skladi{te plina u Okolima potrebno je napuniti do maksimalnih
550 milijuna prostornih metara.

Ljetni vi{kovi plina bili su nedostatni za punjenje skladi{ta u 16
ciklusa utiskivanja. U Naftaplinu je donesena odluka o 34
%-tnom smanjenju isporuke plina HEP-u u odnosu na ugovorene
koli~ine. Kutinskoj Petrokemiji tako|er su smanjene koli~ine pli-
na. Isporu~uje se 64 000 kubika plina na sat.

Po~etkom rujna u podzemnom skladi{tu plina Okoli pohranjeno
je 404 milijuna kubika. Svakog se sata utiskuje 140 tisu}a kubika
plina.

Da bi se pove}ao broj proizvodnih bu{otina na podravskim polji-
ma i osigurale dodatne koli~ine plina, potrebno je obaviti
odre|ene rudarske radove.

Molve rade kapacitetom od 135 000 kubika plina na sat, a na-
kon obavljenih planiranih rudarskih radova o~ekuje se 145 000
kubika plina na sat.

Kontinuiranu proizvodnju osigurat }e ovogodi{nji radovi na re-
montu procesnih postrojenja.

Novo le`i{te plina na staroj bu{otini Legrad 17, koja je bila za-
vodnjena, probu|eno je i sada daje oko 90 000 prostornih me-
tara plina na dan.

Realizacijom plinskog programa ubla`it }e se manjak plina u og-
rjevnoj sezoni. Osiguranje dovoljnih koli~ina plina posti}i }e se
realizacijom Projekta sjevernog Jadrana, provo|enjem u proiz-
vodnju polja Ika, Ida, Anamarija i Marica te izgradnjom jo{ jed-
nog podzemnog skladi{ta plina. H. K.

Naftaplinov inovator dobio dvije medalje

Naftaplinov umirovljenik Stevo Vukomanovi} predstavio je Ure-
|aj za automatsko uzimanje reprezentativnog uzorka teku}ine i
doziranje na VI. me|unarodnoj izlo`bi inovacija u Moskvi “Arhi-
med 2003” i na Me|unarodnom sajmu inovacija “INPEX” u
Pittsburgu. Za taj ure|aj u Moskvi primio je srebrnu plaketu, a u
Pittsburgu bron~anu medalju.

Novi ure|aj automatski i programirano uzima reprezentativni
uzorak nafte te daje to~nije podatke o sadr`aju vode u njoj nego
kod ru~nog uzimanja uzoraka za provjeru kakvo}e proizvoda.

Ure|aj ima elektroni~ki programator, uzima~ kapljevine, hvata~
kapljevine, protupovratni ventil i bo~ice za prikupljanje kaplje-
vine.

Novi ure|aj mo`e se uspje{no upotrebljavati kako u naftnoj in-
dustriji tako i u tehnolo{kim procesima gdje se analiziraju uzorci
kapljevine, tj. provodi kontrola kvalitete proizvoda. H. K.

O modernizaciji dviju Ininih rafinerija

Potpisani su ugovori vezani za modernizaciju Ininih rafinerija u
Rijeci i Sisku. INA }e u suradnji s tvrtkom Chevron Lummus Glo-
bal iz SAD-a dobiti licenciju baznog projekta i projekta spajanja
novih postrojenja na postoje}e tehnolo{ko-energetske sustave u
rafinerijama u Rijeci i Sisku.

Modernizacijom rafinerija INA }e zadovoljiti stroge europske kri-
terije o kvaliteti derivata i pridonijeti za{titi okoli{a. Raspisivanje
me|unarodnog natje~aja za izvo|a~e radova o~ekuje se po~et-
kom 2004. godine. Ulaganja u modernizaciju obiju rafinerija
procjenjuju se na oko 410 milijuna dolara.

Najmodernija Chevronova tehnologija hidrokrekinga i hidrode-
sulfurizacije omogu}it }e Ininim rafinerijama proizvodnju goriva
visoke kvalitete.

Agencija Vlade Sjedinjenih Ameri~kih Dr`ava za trgovinu i razvoj
– TDA i INA potpisale su ugovor kojim se TDA obvezuje besplat-
no financirati studiju izvedivosti za Projekt podzemnog skladi{ta
plina i studiju izvedivosti za Projekt pridobivanja nafte utiskivan-
jem uglji~nog dioksida. Vrijednost tih radova iznosi 710 tisu}a
dolara. H. K.

Degussa pove}ava kapacitet
za ACEMATT® TS 100

Poslovno podru~je Füllstoffsysteme & Pigmente (Sistemi punila &
pigmenti) tvrtke Degussa AG pove}ava za 50 % proizvodni kapa-
citet sredstva za matiranje ACEMATT® TS 100. Poduze}e se time
priprema na pove}anu potra`nju toga materijala, koji nalazi po-
sebnu primjenu u sustavima lakova koji se razrje|uju vodom.
Pove}ani kapacitet bit }e na raspolaganju od ljeta sljede}e go-
dine.

ACEMATT® TS 100, silicijeva kiselina proizvedena termi~kim
postupkom odlikuje se velikom u~inkovito{}u matiranja i prozir-
no{}u, posebno u sustavima lakova koji se te{ko matiraju. Kao tri
primjera primjene mogu se navesti vodeni lakovi na bazi disper-
zija, lakovi za ko`u i lakovi za finalni premaz umjetne ko`e.

Detaljne informacije na internetu: www.degussa.com

Osoba za kontakt:
Michael H. Hoffmann H. K.

Degussa – farmaceutski proizvodi: sistemska
rje{enja od potencijalno djelotvorne tvari do
na~ina doziranja

Nova uslu`na platforma za farmaceutsku industriju

Degussa AG, Düsseldorf, izgradila je servis za kupce farma- i bio-
farma-industrije: “Degussa for Pharmaceuticals” je inovativna
servisna platforma koja obuhva}a sve proizvode kao i uslu`ne i
primjenjive djelatnosti tvrtke Degussa za farmaceutsku industriju.
Pokriva cjelokupni lanac proizvodnje lijekova, od novog aktivnog
sastojka preko sinteze i njezinih stupnjeva do doziranja i kontro-
liranog otpu{tanja u tijelu. Detaljne informacije dostupne su na
novoj internetskoj stranici www.degussa-4pharma.com.

Interdisciplinarni tim eksperata iz svih dijelova koncerna upravlja
poslovnim podru~jem “Degussa for Pharmaceuticals” ukupno je
sedam podru~ja tvrtke Degussa umre`ilo specifi~ni “know-how”
svoje palete proizvoda, tehnologije i servise. Prema rije~ima dr.
Matthias Kottenhahna, upravitelja razvojnog poslovanja Pharma
u poslovnom podru~ju Feinchemie slijedi: “Mi pokazujemo na-
{im kupcima najkra}i put prema njihovom cilju bez obzira gdje
se uklju~uju u na{u mre`u i bez obzira da li tra`e jedan pojedi-
na~ni proizvod, proizvodni razvoj ili kompletni uslu`ni paket.”
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Posebnu vrijednost za kupce predstavlja sinergija koju nudi “De-
gussa for Pharmaceuticals”. Kottenhahn navodi dalje: “Kupac ko-
ji na primjer koristi usluge poslovne jedinice Feinchemie za raz-
voj sinteze aktivne supstancije dobiva istodobno “know-how” iz
katalize poslovnog podru~ja Catalysts & Initiators, a tako|er i
“know-how” iz obrade povr{ina poslovnog podru~ja Aerosil &
Silanes. Osim toga tako|er dobiva podr{ku, ukoliko je potrebna
za formulaciju aktivnog sastava ili za pokrivanje neugodnog oku-
sa”. Antje Gerber, New Business Development & Marketing po-
dru~ja Catalysts & Initiators, dodaje: “Mi sebe vidimo kao jednu
mre`u stru~njaka koji su usmjereni na servisiranje. Razli~ite mo-
gu}nosti i stajali{ta pojedina~ne poslovne jedinice omogu}uju
nam rje{avanje svakog dijela problema i ponudu najboljih rje-
{enja u kratkom vremenu”. Umre`enjem ekspertize unutar cijele
grupe pod nazivom “Linking Knowledge” opskrbljuju se kupci
fleksibilnijom, {irom i nadasve djelotvornijom uslugom, {to im
omogu}ava ubrzavanje vlastitog razvoja, {to Degussa naziva rje-
{enja za kupce (“Solutions-to-Customers”).

“Degussa for Pharmaceuticals” podijeljena je u dva podru~ja:
Sinteza i Formulacija. Proizvodna paleta u podru~ju Sinteze obu-
hva}a vrlo {iroko podru~je me|uproizvoda, farmaceutski aktiv-
nih tvari, nukleinskih kiselina i njihovih derivata, homogene i he-
terogene kemikalije i biokatalizatore za proizvodnju enantiomer-
no ~istih molekula kao i pomo}na sredstva na bazi silicija. Osim
toga, poslovno podru~je Sinteza nudi vrlo {irok spektar usluga,
od otkrivanja novih vode}ih struktura za aktivne tvari, razvoja
katalizatora, reagensa za za{titu grupa i vi{estupanjske sinteze do
proizvodnje aktivnih tvari u laboratorijskom, vi{ekilogramskom i
vi{etonskom mjerilu u pogonima s GMP- i FDA-certifikatima.

Podru~je Formulacija pokriva {iroko podru~je patentiranih susta-
va za ciljano otpu{tanje djelotvornih tvari u cjelokupnom ga-
stro-intestinalnom traktu i pomo} u formulaciji za sve tipove do-
ziranja (tablete, sirupi, infuzijske otopine ili ~epi}i) kao arome
koje maskiraju djelomi~no neugodan okus djelotvornih tvari. U
tom poslovnom podru~ju kupci uz samu vrijednost proizvoda
imaju tako|er na usluzi podr{ku u formulaciji i doziranju aktiv-
nog sastojka. Ukratko “Degussa for Pharmaceuticals” pokriva ci-
jelo podru~je od vode}eg otkri}a do oblika doziranja.

Daljnje infomacije pod www.degussa-4pharma.com. H. K.

Bayer na sajmu Chemspec 2003,
od 4. do 5. lipnja, Manchester, G-Mex

Kompetentan partner za Custom Manufacturing
and Development

Ekspertiza tvrtke Bayer o finim kemikalijama
za brojne industrijske primjene

Leverkusen – Na kemijskom stru~nom sajmu Chemspec 2003 u
Manchesteru/Velika Britanija, Bayer Chemicals, poslovno podru-
~je tvrtke Bayer AG nudi pregled uslu`nih djelatnosti za sinteze i
razvoj djelotvornih tvari i me|uproizvoda prema potrebama
kupca. Business Unit Fine Chemicals prilago|ava te ponude ve}
godinama kupcima sektora za{tite bilja i lijekova. Daljnja ciljana
tr`i{ta, kao npr. elektro/elektroni~ka industrija, foto-industrija i

potro{a~i polimernih aditiva i monomera, postaju sada sve zna-
~ajniji.

“Postavljeni je cilj tvrtke Bayer Chemicals kupcima na farma
tr`i{tu ponuditi problemska rje{enja kroz primjenu na{ih klju~nih
tehnologija s vi{e od 100 godina kemijskog iskustva. Bayer je sa-
stavio pregled tehnologija, suradnika i tehni~kih postrojenja. Do-
datno nudi problemska rje{enja za postupke koje farma proiz-
vo|a~i ne `ele provesti u vlastitim postrojenjima” obja{njava Ro-
ger Pettman, VP Global Marketing Life Science Pharma. “Osni-
vanjem na{eg cGMP kilo-laboratorija, preuzimanjem fleksibilnog
laboratorijskog pilotnog postrojenja i pro{irenjem na{eg marke-
tin{kog tima mo`emo sada pokriti potrebu kako etabliranog vo-
de}eg farma-poduze}a tako i novih tvrtki u ekspanziji”, ka`e Pet-
tman. “Brzina je za usjpeh na{ih kupaca vrlo va`na. Na{e proce-
se smo zbog toga razvili dalje da bismo mogli prvi odgovor na
novi upit dati unutar pet dana i procjenu cijene unutar deset da-
na. U podru~ju manjih koli~ina ZeTOTM kiloLab dopunjuje na{e
ekspertize, a na{e {panjolsko dru{tvo Novochem 2000 S.A. nudi
najbolje preduvjete u velikom proizvodnom mjerilu pod cGMP”.

“Agrokemijski Outsourcing za nas jest i ostaje odlu~uju}e ciljano
tr`i{te”, obja{njava dr. Uwe Brunk, marketin{ki upravitelj CM
Agro-Chemistry. “U agrokemijskom razvoju, koji mo`e zahtijeva-
ti do deset godina, ~esto se tra`e znatne koli~ine istra`iva~kih
proizvoda, postavljaju se visoki zahtjevi za ekonomi~no{}u pro-
izvodnih postupaka”. Radi uspje{nosti potrebna je visoka kemij-
sko-tehni~ka ekspertnost tvrtke Bayer Chemicals i opse`an por-
tfelj proizvodnih mogu}nosti, nagla{ava Brunk. ZeTOTM, “Zen-
trales Technikum Organisch” za kemiju u mjerilu od 100 do
12 000 litara predstavlja jezgru kompetentnosti. Tako|er smo
odli~no opremljeni za rad s “Highly potent” tvarima, kao npr. vi-
soko aktivnim herbicidima”.

“Jo{ {irem spektru kupaca iz drugih industrija stavili smo na{u
servisnu ponudu na raspolaganje”, obja{njava dr. Uwe Westeppe,
odgovoran za marketing Fine Chemicals tvrtke Bayer Chemicals.
“Na{im znanjem u kemijskim i tehni~kim pitanjima kao i ukup-
nim vo|enjem projekta poma`emo kupcima tijekom cijelog `i-
votnog ciklusa proizvoda”, rekao je Westeppe. Ve} danas oko
petine Custom Manufacturing-kupaca tvrtke Bayer Chemicals
djeluje izvan farma- i agro-podru~ja.

Primjer za to je Bayrepel® (1-(1-metil-propoksikarbonil)-2-(2-hi-
droksi-etil)piperidin), {to ga Business Unit Fine Chemicals nudi
uz atraktivni servis i inovativne djelotvorne tvari s visokim fakto-
rom iskori{tenja. Taj spoj je sada na raspolaganju po prvi put
svim zainteresiranim poduze}ima. Tvrtka Bayer Chemicals ra-
spola`e svim pravima za proizvodnju i prodaju tog repelenta za
insekte. Bayrepel®, standardni repelent za komarce vi{estruko je
ja~i, gotovo je bez mirisa, neutralan i izvrsno se podnosi.

Uputa za redakcije

Sve informacije i slike nalaze se na serveru “Baynews”. Akredita-
cija putem Bayer-Homepage: www.bayer.de ili pod www.pres-
se.bayer.de.

Osoba za kontakt:
Ilona Bolz, tel.: (0214) 30-61684
faks: (0214) 30-50691
e-mail: ilona.bolz.ib@bayerchemicals.com H. K.
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